
Durée de la formation

Formation financée : Oui 
Rémunération : selon statut

Modalités d'information
et de recrutement

MODULE 1 : Préparer sa négociation

MODULE 2 : Mener la négociation

MODULE 3 : Travailler sur les objections

MODULE 4 : Conclure

Tous demandeurs d’emploi inscrits à
Pôle emploi en Île-de-France sans
distinction d’âge, de genre ou
de statut. 

Cette formation a pour objectif de permettre
d’acquérir une plus grande aisance dans ses
techniques de négociation.
Maîtriser les principes de la négociation,
répondre aux objections et conclure une vente

Public

Présentation de la formation lors de
l’information collective
Remplissage du dossier de
candidature
Évaluation de la maîtrise des
prérequis pédagogique par le biais de
tests écrits ou oraux
Entretien individuel de motivation

Assofac

Niveau 4 acquis et 6 mois d’expérience de
commercial
ou 1 an d’expérience dans le secteur
Avoir une bonne maitrise du Français et des
calculs

Prérequis

Objectifs

Financement
Programme

280 heures
dont 210 heures en centre et 70 heures
en entreprise

43 bis rue d'Hautpoul
75019 Paris
01 76 34 08 51
cf75@assofac.org

Niveau de sortie : 5
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